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Tekninen myyntipäällikkö
NORDcanopy-ammattikeittiöhuuvat 

Etsimme kokenutta teknisen myynnin ammattilaista vastaamaan NORDcanopy-
ammattikeittiöhuuvien myynnistä ja tuoteryhmän kaupallisesta kehittämisestä Suomessa. 

ETS NORD on Pohjois-Euroopan suurimpia ilmanvaihdon kokonaisvaltaisiin ratkaisuihin erikoistuneita 
yrityksiä, jo yli 27 vuoden kokemuksella. Suunnittelemme ja valmistamme tuotteita ja ratkaisuja 
ilmanvaihtoon. ETS NORDilla on 500 työntekijää neljässä eri maassa. Henkilökunnan hyvinvointi, yhteen 
hiileen puhaltaminen, yhteistyö sidosryhmiemme kanssa, jatkuva kehittäminen ja vastuullisuus ovat meille 
tärkeitä asioita.

Tehtävä on vakituinen ja kokoaikainen. 
Työ alkaa sopimuksen mukaan ja tehtävä täytetään heti oikean henkilön löydyttyä.

Tehtävässä vastaat

NORDcanopy-ammattikeittiö- 
huuvien myynnistä ja myynnin 
kokonaisuuden kehittämisestä 
Suomessa

Hinnoittelun ja tarjoustoiminnan 
linjauksista tuoteryhmän osalta

Aluemyyjien tukemisesta huuva-
hankkeissa

Keskeisten asiakkuuksien hoita-
misesta ja uusien liiketoiminta-
mahdollisuuksien tunnistamisesta

Tiiviistä yhteistyötä NORDcanopy- 
tuoteryhmän asiantuntijoiden sekä 
myynnin, markkinoinnin ja tuote-
kehityksen kanssa tuoteryhmän 
suunnittelussa, teknisessä tuessa 
ja kehittämisessä

Toivomme sinulta

Kokemusta ilmanvaihto- tai 
LVI-alalta. Kokemus ammatti-
keittiöympäristöstä katsotaan
eduksi

Kykyä tehdä päätöksiä, johtaa 
omaa tekemistäsi ja kantaa 
liiketoimintavastuuta

Hyviä vuorovaikutustaitoja ja 
luontevaa toimintaa asiakas- 
rajapinnassa

Hyvää suomen ja englannin 
kielen taitoa

Sujuvaa IT-osaamista (esim. 
järjestelmät, datan hallinta, 
tekniset ratkaisut)

Ajokorttia ja valmiutta liikkua 
asiakaskohteissa

Tarjoamme sinulle

Vastuullisen roolin vahvassa ja 
kasvavassa kansainvälisessä 
yrityksessä

Mahdollisuuden kehittää ja 
kasvattaa NORDcanopy-tuote-
ryhmää

Osaavan tiimin ja modernit 
työkalut myynnin tueksi

Hyvät henkilöstöedut

Hybridityömahdollisuuden – voit 
työskennellä osin etänä, kun 
tehtävät sen sallivat

Rennon mutta tavoitteellisen 
työyhteisön, jossa asioita 
tehdään yhdessä ja määrätie-
toisesti


